Instituto

€3y Cersa

TEMARIO:
EXPERTO EN VENTAS

MODULO I: PSICOLOGIA DEL VENDEDOR

MODULO II: NEUROVENTAS

MODULO Ill: COMUNICACION EFICAZ Y NEGOCIACION
MODULO IV: PROCESO DE VENTAS

MODULO V: ESTRATEGIA COMERCIAL Y SERVICIO POST VENTA

MODULO VI: DESEMPENO EN EL AREA COMERCIAL




